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Resumen Ejecutivo

Somos Joachim Del Piano y Guillermo Ramos y hemos visto como la tecnologia
blockchain esta revolucionando industrias y proponiendo soluciones a problemas
reales que hasta ahora no tenian soluciones eficientes y escalables. Siendo
entusiastas de la tecnologia y las criptomonedas, decidimos revolucionar la industria

de la mineria de criptomonedas creando Simple Mining.

Simple Mining tiene como mision democratizar la mineria de criptomonedas mediante
la tokenizacidbn de equipos mineros, permitiendo que cualquier persona pueda
participar en esta actividad con una inversion minima y sin necesidad de
conocimientos técnicos avanzados. Nuestra visibn es hacer que la mineria de

criptomonedas sea accesible, transparente y rentable para todos.

Nuestra investigacion confirma que existe una clara necesidad de soluciones
accesibles para la mineria de criptomonedas. Los altos costos iniciales, la complejidad
técnica y los requisitos de infraestructura han sido barreras significativas para los
pequefios inversores. Simple Mining aborda estas barreras mediante la tokenizacién
de equipos mineros, permitiendo a los inversores adquirir fracciones de estos equipos
y participar en la mineria de criptomonedas de manera proporcional. Estos tokens
representan una participacion en los equipos mineros, permitiendo a los inversores

recibir una parte proporcional de las ganancias generadas.

Simple Mining utiliza la tecnologia blockchain para garantizar la transparencia y la
seguridad en todas las transacciones, y combina esto con el poder de los contratos
inteligentes para establecer reglas claras e inalterables, ofreciendo una nueva

dimension en la participacion en la mineria de criptomonedas.

El mercado de criptomonedas esta proyectado para alcanzar los U$D 51.5B
(cincuenta y un mil quinientos millones de doélares) en ingresos para 2024, con una
tasa de crecimiento anual compuesta (CAGR) del 8.62%. Esta industria en expansion
presenta una oportunidad significativa para la incorporacién de nuestra tecnologia,
dado el creciente interés en las criptomonedas y la demanda de soluciones accesibles

y seguras para participar en la mineria.



Los inversores o participantes en la mineria de criptomonedas podrian optar por
adquirir y gestionar sus propios equipos de mineria, pero la utilizacion de la
infraestructura de Simple Mining les ahorrara la necesidad de costosos desarrollos y
actualizaciones permanentes. Ademas, permitira el acceso a una plataforma que
garantiza la transparencia y seguridad de las transacciones, y siempre estara

equipada con la ultima innovacion en tecnologia de mineria de criptomonedas.

Simple Mining es un negocio B2B2C que no viene a reemplazar a ningun jugador
actual de la industria, sino a proveerlos de una mejor tecnologia que elimina barreras
y crea nuevas oportunidades de participacion y monetizacién. Su modelo de negocio
se basa en el cobro de un fee (que varia segun el caso de uso) pagado enteramente
por el inversor, respetando y potenciando el funcionamiento actual de la industria de

la mineria de criptomonedas.

Con una inversion inicial de U$D 700k, Simple Mining desarrollara en el afio 1 la
infraestructura tecnoldgica, la plataforma y realizara la prueba de concepto (POC) y
primera prueba en escala, de manera de estar listo para comercializar la solucién en
escala en el aflo 2. Con un alto nivel de margen variable, el proyecto tiene un ROI
ampliamente positivo que permite un recupero de la inversion en 2.4 afos con

cashflow positivo a partir del afio 2.
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Introduccion y antecedentes

El trabajo presenta el caso para el lanzamiento de Simple Mining, una nueva
propuesta en la mineria de Criptomonedas con foco en la accesibilidad basada en la

tokenizacion.

Habiendo participado en la creacion de una granja de mineria crypto y con una
experiencia amplia en la comercializacion de dichos activos, hemos visto y entendido
como esta tecnologia puede disrumpir el rubro simplificando el acceso a clientes y

creando nuevas fuentes de valor a capturar.

|. El cliente

El cliente objetivo para el proyecto de tokenizacion de la mineria de criptomonedas es

un individuo o grupo de individuos interesados en participar en la mineria de
criptomonedas pero que carecen de los recursos financieros, técnicos o de
infraestructura para hacerlo de manera independiente. Estos clientes pueden

clasificarse en varias categorias:

Pequefios Inversionistas: Personas con un capital limitado que buscan

oportunidades de inversion accesibles y de bajo riesgo.

e Entusiastas de las Criptomonedas: Individuos interesados en el mundo de las

criptomonedas y blockchain, que buscan formas innovadoras de participar en

este sector.

e Tecndfilos y Early Adopters: Personas que estan a la vanguardia de las nuevas

tecnologias y buscan oportunidades para involucrarse en proyectos disruptivos.

e Usuarios de Paises en Desarrollo: Individuos en regiones donde el acceso a

oportunidades de inversion es limitado, pero que tienen acceso a internet y

estan interesados en participar en la economia digital.



Necesidades y Problemas a Resolver:

El proyecto de tokenizacion de la mineria de criptomonedas busca resolver varios

problemas y necesidades de los clientes objetivos:

Accesibilidad Financiera: La mineria de criptomonedas tradicional requiere una
inversion significativa en hardware y electricidad. La tokenizacién permite a los

pequefios inversionistas participar con montos tan bajos como 50 USD.

Conocimientos Técnicos: Minar criptomonedas requiere conocimientos técnicos
especificos. Al fraccionar y tokenizar los equipos mineros, se elimina la

necesidad de que los inversores comprendan los aspectos técnicos complejos.

Riesgo y Volatilidad: La mineria de criptomonedas puede ser volatil y arriesgada.
La tokenizacion permite diversificar el riesgo, ya que los retornos se distribuyen

proporcionalmente entre todos los token holders

Escalabilidad y Flexibilidad: Los inversores pueden incrementar su participacion
de manera gradual, comprando mas tokens a medida que confian en el modelo

de negocio.

Descripcidon de los segmentos de clientes/usuarios:

Para la identificacién de estos segmentos de clientes generamos un mapa de empatia

a partir de las entrevistas realizadas con 20 usuarios. Aplicamos los insights de forma

directa para crear los segmentos. Las entrevistas incluyeron conversaciones con

inversores con distintas aversiones al riesgo e incluso con algunos duefos de equipos

de mineria. De esta manera construimos los arquetipos expuestos a continuacion.

a) TRADER

Demografia:

e Edad: 25-60 afios.



e Ingresos: Medios.
e Educacion: Titulos universitarios

e Localizacion: Areas urbanas y suburbanas con acceso a servicios

financieros.
e Psicografia:
e Valores: Seguridad, estabilidad y confiabilidad.
e Intereses: Finanzas personales, ahorro, inversiones seguras, economia.

e Estilo de Vida: Conservador, con enfoque en la planificacion a largo

plazo.
e Jobsto be done:
e Diversificar inversiones de manera segura.
e Proteger el capital contra la inflacion y las fluctuaciones del mercado.
e Obtener rendimientos estables y confiables.
e Pains:
e Miedo ala volatilidad del mercado de criptomonedas.
e Desconfianza en nuevas tecnologias e inversiones no tradicionales.
e Falta de conocimiento técnico sobre criptomonedas y mineria.
e Gains:
e Seguridad y estabilidad en sus inversiones.
e Bajos riesgos asociados.
e Confianza en la transparencia y la gestion del proyecto.
e Comportamiento de compra:
e Prefiere inversiones seguras y bien establecidas.

e Toma decisiones de inversion basadas en datos y recomendaciones

confiables.

e Busca informacion detallada y proyecciones de retorno antes de invertir.



b) MANIJA

e Demografia:
e Edad: 25-55 afios.
e Ingresos: Medios a altos.

e Educacién: Titulos universitarios o técnicos, frecuentemente en areas de

negocios, tecnologia o ciencias.
e Localizacion: Principalmente areas urbanas.
e Psicografia:

e Valores: Innovacion, diversidad en inversiones y potencial de alto

retorno.

e Intereses: Tecnologia, mercados financieros, inversiones en fondos y

acciones.
e Estilo de Vida: Activo, dispuesto a asumir riesgos calculados.
e Jobsto bedone:

e Diversificar el portafolio con inversiones de alto riesgo y alto potencial
de retorno.

e Mantenerse actualizado con las nuevas tendencias de inversion.
e Aprovechar oportunidades de mercado emergentes.
e Pains:
e Volatilidad en las inversiones tradicionales.
e Falta de opciones de alto rendimiento en mercados convencionales.
e Necesidad de gestionar un portafolio diversificado.
e Gains:
e Altos retornos potenciales.
e Diversificacion de sus inversiones.

e Acceso ainnovaciones en el mercado de criptomonedas.



e Comportamiento de compra:
e Busca oportunidades de inversion variadas y de alto potencial.
e Dispuesto a asumir riesgos calculados.
e Activo en plataformas de inversion y redes de informacion financiera.
c) CRYPTO FAN
e Demografia:
e Edad: 18-35 afios.
e Geénero: Predominantemente masculino.

e Ingresos: Medios a altos, aunque con un porcentaje significativo de

ingresos destinados a inversiones.

e Educacion: Autodidacta en criptomonedas y tecnologia, frecuentemente

estudiantes o profesionales jévenes.
e Localizacion: Areas urbanas y suburbanas con buen acceso a internet.
e Psicografia:
e Valores: Innovacion, libertad financiera, tecnologia disruptiva.
e Intereses: Criptomonedas, blockchain, tecnologia y startups.

e Estilo de Vida: Digital y conectado, adopcién temprana de nuevas

tecnologias.
e Jobsto be done:
e Maximizar retornos a través de inversiones en criptomonedas.
e Participar activamente en el ecosistema de criptomonedas.
e Explorar nuevas oportunidades de inversién en el ambito digital.
e Pains:

e Altas barreras de entrada para la mineria de criptomonedas
independiente.

e Riesgos asociados a la inversion en criptomonedas volatiles.



e Falta de oportunidades accesibles para diversificar dentro del mundo
cripto.

e Gains:

e Acceso a mineria de criptomonedas sin necesidad de infraestructura

propia.
e Potencial de altos retornos con una inversion inicial baja.

e Participacion en proyectos innovadores Yy tecnolégicamente
avanzados.

e Comportamiento de compra:
o Dispuesto a invertir en criptomonedas y tecnologias emergentes.
e Realiza investigaciones y sigue tendencias del mercado cripto.

e Activo en comunidades y foros de criptomonedas, buscando

constantemente nuevas oportunidades.



Il. La propuesta de valor

La propuesta de valor del proyecto Simple Mining se centra en democratizar el acceso

a la mineria de criptomonedas, permitiendo que cualquier persona pueda participar y

beneficiarse de esta actividad, eliminando las barreras tradicionales de costos y

conocimientos técnicos.

Componentes Claves de la Propuesta de Valor

a) Sin Mantenimiento

Gestion y Mantenimiento Profesional: El proyecto se encarga de toda la
gestion y mantenimiento de los equipos mineros. Los equipos especializados se
ocuparan de maximizar tanto la vida atil como la eficiencia de los equipos

mineros.

Reduccién de Complicaciones Técnicas: Los inversores no necesitan
preocuparse por el mantenimiento técnico, reparaciones o actualizaciones de

hardware. Simple Mining asume todas estas responsabilidades.

b) Sin Espacio

Infraestructura Centralizada: Todos los equipos mineros estan centralizados
en un espacio acondicionado especificamente para la mineria. Esto mejora los

rendimientos y disminuye los costos operativos.

Eliminacidén de Requisitos de Espacio: Los inversores no necesitan disponer
de espacio fisico en sus hogares o oficinas para instalar y operar los equipos
mineros. Todo el hardware se gestiona en instalaciones optimizadas para este

proposito.

c) Inversion Minima

Accesibilidad Financiera: A través de la tokenizacién de equipos, el proyecto

permite que cualquier persona sea duefio de un equipo minero desde tan solo
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50 USD en vez de el promedio actual de entre 3.000 — 6.000 USD. Esta baja

barrera de entrada democratiza el acceso a la mineria de criptomonedas.

Fraccionamiento de Equipos: La tokenizacion permite fraccionar los equipos
mineros en pequefias unidades tokenizadas, facilitando la participacion
proporcional de los inversores. Esto significa que incluso con una inversion
minima, los inversores pueden beneficiarse de los retornos generados por la

mineria.

lll. EI product market fit

En el contexto del proyecto Simple Mining, lograr el PMF significa crear un modelo de

tokenizacion de equipos mineros que satisfaga las necesidades y expectativas de los

diferentes tipos de inversores, ofreciendo accesibilidad, simplicidad y rentabilidad en

la mineria de criptomonedas.

Para determinar el PMF del proyecto Simple Mining, es fundamental identificar las

necesidades no satisfechas en el mercado actual de mineria de criptomonedas:

Barreras de Entrada Altas: Los altos costos iniciales de adquisicion de hardware y la
complejidad técnica de la mineria que hoy rondan los 3.000 — 6.000 USD.

Riesgos Técnicos y Mantenimiento: La necesidad de conocimientos técnicos para
operar y mantener los equipos mineros.

Espacio Fisico y Energia: Requerimientos de espacio fisico y consumo energético
significativo.

Accesibilidad para Pequefios Inversores: La falta de opciones para que pequefios

inversores puedan participar de manera accesible y rentable.

La propuesta de valor del proyecto Simple Mining aborda directamente estas necesidades,

proporcionando una solucion innovadora y accesible:

Inversion Minima Baja: Permite a los inversores entrar en la mineria de criptomonedas
con una inversion minima de 50 USD, eliminando las barreras financieras.
Sin Mantenimiento: El proyecto se encarga de toda la gestion y mantenimiento de los

equipos, reduciendo los riesgos y la necesidad de conocimientos técnicos.
12



e Sin Espacio: Todos los equipos mineros estan centralizados en un espacio
acondicionado, eliminando la necesidad de que los inversores dispongan de espacio
fisico.

e Transparenciay Confianza: Uso de blockchain y contratos inteligentes para asegurar

transparencia y una distribucion justa de los beneficios.

VALUE PROPOSITION CANVAS

Gain creators
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TOKENIZACION DE
EQUIPOS MINEROS:
PERMITIR A LOS
INVERSORES COMPRAR
FRACCIONES DE EQUIPOS
MINEROS A TRAVES DE
TOKENS.

GESTION Y
MANTENIMIENTO
PROFESIONAL: EL
PROYECTO SE ENCARGA
DE TODA LA GESTION ¥
MANTENIMIENTC DE LOS
EQUIPOS MINEROS.
INFRAESTRUCTURA
CENTRALIZADA: EQUIPOS
MINEROS UBICADOS EN
UN ESPACIO
ACONDICIONADO
ESPECIFICAMENTE PARA
LA MINERIA.

* ACCESIBILIDAD FINANCIERA:
INVERSION MINIMA BAJA DE 50 USD.
PERMITIENDO A LOS PEQUENOS
INVERSORES PARTICIPAR EN LA
MINERIA DE CRIPTOMONEDAS.

* EFICIENCIA OPERATIVA: GESTION
PROFESIONAL ¥ OPTIMIZACION DE LA
GRANJA DE CRIPTOMINERIA PARA
MAXIMIZAR LOS RETORNOS.
TRANSPARENCIA ¥ CONFIANZA: USO DE
BLOCKCHAIN ¥ CONTRATOS
INTELIGENTES PARA ASECURAR
TRANSPARENCIA Y UNA DISTRIBUCION
JUSTA DE LOS BENEFICIOS.

SIN MANTENIMIENTO: EL PROYECTO
ELIMINA LA NECESIDAD DE QUE LOS
INVERSORES SE OCUPEN DEL
MANTENIMIENTO TECNICO,
REPARACIONES O ACTUALIZACIONES DE
HARDWARE.

SIN ESPACIO: LOS INVERSORES NO
NECESITAN DISPONER DE ESPACIO
FISICO PARA INSTALAR ¥ OPERAR LOS
EQUIPOS MINEROS

BAJO MONTO DE INVERSION: LA
TOKENIZACION PERMITE A LOS
INVERSORES DIVERSIFICAR ¥
MINIMIZAR EL RIESCO ASOCIADO CON
LA MINERIA DE CRIPTOMONEDAS.

Pain relievers
Value proposition

* CONFIANZA EN LA TRANSPARENCIA Y LA
GESTION DEL PROYECTO.

* DIVERSIFICACION DE SUS INVERSIONES.

* ACCESO A INNOVACIONES EN EL MERCADO
DE CRIPTOMONEDAS.

+ ACCESO A MINERIA DE CRIPTOMONEDAS
SIN NECESIDAD DE INFRAESTRUCTURA
PROPIA

* POTENCIAL DE ALTOS RETORNOS CON UNA
INVERSION INICIAL BAJA.

PROTEGER EL CAPITAL CONTRA
LA INFLACION ¥ FLUCTUACIONES
DEL MERCADO..

* DIVERSIFICAR EL PORTAFOLIO
CON INVERSIONES DE ALTO
RIESGO Y ALTO POTENCIAL DE
RETORNO.

* MANTENERSE ACTUALIZADO
CON LAS NUEVAS TENDENCIAS
DE INVERSION.

* APROVECHAR OPORTUNIDADES
DE MERCADO EMERGENTES.

* MAXIMIZAR RETORNOS A
TRAVES DE INVERSIONES EN
CRIPTOMONEDAS.

* PARTICIPAR ACTIVAMENTE EN
EL ECOSISTEMA DE
CRIPTOMONEDAS.

MIEDO A LA VOLATILIDAD DEL MERCADO DI
CRIPTOMONEDAS.

* DESCONFIANZA EN NUEVAS TECNOLOGIAS
E INVERSIONES NO TRADICIONALES.

* FALTA DE CONOCIMIENTO TECNICO SOBRE
CRIPTOMONEDAS Y MINERIA.

* FALTA DE OPCIONES DE ALTO
RENDIMIENTO EN MERCADOS
CONVENCIONALES.

« ALTAS BARRERAS DE ENTRADA PARA LA
MINERIA DE CRIPTOMONEDAS

* FALTA DE OPORTUNIDADES ACCESIBLES
PARA DIVERSIFICAR DENTRO DEL MUNDO

Customer segm

Customer jobs
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El valor de la propuesta fue confirmada por los usuarios finales que a la hora ser
presentados el 88% pidi6 mas informacibn cuando se lance la plataforma

demostrando un claro interés.

. 88 PIDIO M
INFORN .ION
CUANDO LANCE
LA PLATAFORMA.




V. El tamaino de la oportunidad, competencia,

el contexto y la industria.

Para evaluar el tamafio del mercado, se deben considerar varios factores clave que
abarcan el &mbito global de las criptomonedas, la mineria de criptomonedas y la
adopcion de tecnologia blockchain. A continuacion, se presenta un analisis detallado

del mercado en el contexto de América Latina (LATAM).
a) Total Addressable Market (TAM)

El TAM se refiere al mercado total disponible para el proyecto, considerando todas las
inversiones en LATAM.

e TAM en LATAM: Se estima que hay 200 millones de clientes potenciales en
LATAM interesados en todo tipo de inversiones. Este mercado incluye
inversiones tradicionales como acciones, bonos, bienes raices y otras formas de
inversion. *

b) Serviceable Available Market (SAM)

El SAM se refiere al segmento del mercado que esta directamente relacionado con

las criptomonedas en LATAM.

e SAM en LATAM: Dentro del TAM, se estima que 50 millones de clientes en
LATAM estan interesados especificamente en el mercado de criptomonedas.
Este segmento incluye individuos que ya invierten en criptomonedas o que estan

interesados en comenzar a hacerlo.?
c) Target Market

El target market es el mercado especifico que el proyecto Simple Mining busca

capturar en un plazo determinado.

e Target a 5 Afos: El objetivo del proyecto es alcanzar 100,000 clientes en los

préximos 5 afos.

e Primer Afio: En el primer afio, el objetivo es atraer y retener 1,000 clientes que

! Fuente: A24; XX Fuentes y Bibliografia
2 Fuente: ECLAC; XX Fuentes y Bibliografia
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confien en la plataforma y participen en la tokenizacion de la mineria de

criptomonedas.

MARKET

TAM

e 200M CLIENTES
SAM 50M CLIENTES
S350 oo

SOM 100K CLIENTES
$42M

ANO 1 1K CLIENTES
$0,4M :

V.Competencia

Por un lado, la primera competencia que tenemos es todo el mercado financiero
tradicional que ofrece muchas opciones para poder invertir el dinero. Todas tienen
caracteristicas similares entre si, pero siempre existen algunos puntos que marcan la
diferencia entre ellos. Hemos armado un cuadro comparativo donde comparamos a las
criptomonedas con varias opciones tradicionales de inversion como el délar, metales

preciosos y acciones y bonos:
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Estabilidad

Alta volatilidad

Menor volatilidad

Muy estables

Moderadamente
estables,
dependiendo del

Estables a largo plazo

Estables, con riesgos de
mercado

la criptomoneda)

fondo
. Amplia en A L. A
L, Creciente, pero i Amplia en mercados |Limitada para Amplia en mercados
Aceptacién | Amplia mercados . . i X .
limitada i i financieros transacciones financieros
financieros
Variable, en No regulado (mercado
Regulacion L Regulada Regulados Regulados ' 8 { Altamente regulada
evolucian libre)
Alta, depende de ) Alta, pero depende
. P R Alta, garantizados p .. p . Alta, pero depende del
Seguridad la tecnologia y la [Alta de la gestidn del Alta (fisico)
por el banco mercado
plataforma fondo
Alta, basada en . .
L. N . . Media, con productos . Media, con productos
Innovacién |tecnologia Baja Baja . N . Baja . N
. financieros diversos financieros avanzados
blockchain
Transaccione Eficient
icientes, pero
s Rapidas y a bajo No aplicable Eficientes pero con . P
: Costosas y lentas | | . Ineficientes dependen de mercados
Internacional |costo directamente comisiones . .
financieros
es
Alta (d ded
Privacidad 2 (depende de Variable Baja Variable Alta Variable

Plataforma similar en LATAM:

eAutoMining Token

Plataforma creada en 2021 por un equipo de 3 personas (2 de ellos desarrolladores
blockchain) que consiste en la creacion de un token en la red de Bitcoin (BSC) que
genera ingresos pasivos en bitcoin diariamente. Tienen mas de 2500 maquinas
mineras en diferentes partes de Latinoamérica y fomentan la premisa de que cualquier
persona puede invertir en la mineria de bitcoin y generar ingresos pasivos con su
token (AMT) de por medio. El equipo eligid6 Argentina y Paraguay para poner las
maguinas ya que ambos paises son de los que menores costos energéticos tienen en

la region.

Plataformas similares en el mundo:

En este contexto encontramos dos claros competidores que quizas no tengan un gran
peso en LATAM pero son bastante fuertes en el contexto global y que pueden ser

claros competidores en el futuro: tanto por nuestro crecimiento como el de ellos.

eBitcoin Minetrix
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Esta plataforma pretende hacer lo mismo que AMT y nosotros, pero tiene ya un
desarrollo extraordinario. Bitcoin Minetrix es una plataforma de mineria en la nube
tokenizada que permite a la gente corriente minar bitcoin (BTC) de forma
descentralizada. Son los precursores del “Stake-To-Mine” como concepto en el cual
haciendo staking (acumulacion constante del token) van a poder participar de la
mineria activamente. Este token van a poder intercambiarlo luego por el equivalente
en varias monedas y se puede adquirir su token en criptomonedas clasicas como ETH,
USDT o BNB. En complemento, en su web tienen un ejemplo de un gran dashboard
muy intuitivo para seguir de cerca las monedas que tenemos en nuestro poder, la

ganancia actual y futura.

eEcosMining

Muy similar a Bitcoin Minetrix, EcosMining también trabajan con “Stake-To-Mine” y su
funcion es la misma: democratizar la mineria a costos minimos para que la gente pueda
tener rendimientos pasivos invirtiendo en las recompensas generadas por las maquinas
de mineria. Hoy en dia cuentan con 90.500 usuarios activos y su mercado apunta a

Europa.

Andlisis FODA:

Fortalezas

e Accesibilidad Financiera: La baja inversiéon minima de 50 USD democratiza el acceso

a la mineria de criptomonedas.

e Gestion Profesional: Eliminacion de barreras técnicas y de mantenimiento para los

inversores.

e Transparenciay Confianza: Uso de blockchain y contratos inteligentes para asegurar

transparencia en la distribucion de beneficios.

Oportunidades

e Crecimiento del Mercado de Criptomonedas: Aumento continuo en la adopcion de

criptomonedas.

e Tendencias Tecnoldgicas: Avances en eficiencia energética y hardware de mineria.
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e Expansion Geografica: Potencial de expansion en mercados emergentes 'y en

desarrollo.
Debilidades

e Dependencia Tecnoldgica: Riesgo asociado con la tecnologia subyacente y su
evolucion.
e Competencia Intensa: Competencia con empresas bien establecidas en mineria en la

nube y pools de mineria.
Amenazas

e Regulaciones: Cambios en las regulaciones que puedan afectar la operacion de la
mineria de criptomonedas.
e Volatilidad del Mercado: Fluctuaciones en el valor de las criptomonedas que pueden

impactar la rentabilidad.

VI. Contexto

El contexto econdémico, social, politico, tecnoldgico y ambiental actual en LATAM crea
un entorno muy favorable para Simple Mining. Al abordar las barreras tradicionales de
entrada a la mineria de criptomonedas y ofrecer soluciones accesibles y sostenibles,
Simple Mining estd bien posicionado para capitalizar estas oportunidades y

expandirse en un mercado en crecimiento.

1. Contexto Econdmico
El contexto econémico global y regional tiene un impacto significativo en el mercado de las
criptomonedas y la mineria. A continuacion, se presentan los principales factores econémicos

gue influyen en el proyecto Simple Mining.

a) Crecimiento Econémico en LATAM
e Desarrollo Econdémico: América Latina (LATAM) es una regibn con economias
emergentes que presentan oportunidades significativas para el crecimiento y la adopcion

de tecnologias disruptivas como las criptomonedas.
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Inversiones Extranjeras: El aumento de inversiones extranjeras en LATAM esta
impulsando el desarrollo de infraestructuras tecnologicas, lo que facilita la adopcion de

criptomonedas y blockchain.

b) Inflacién y Devaluacion de Monedas

Proteccion Contra la Inflacion: En muchos paises de LATAM, la alta inflacion y la
devaluacion de las monedas locales estan llevando a los inversores a buscar alternativas
para proteger su capital. Las criptomonedas se estan convirtiendo en una opcién popular
para preservar el valor y diversificar las inversiones.

Dolarizacién: La tendencia hacia la dolarizacion en economias inestables esta

promoviendo el uso de criptomonedas como una reserva de valor.

2. Contexto Social

Los factores sociales también juegan un papel crucial en la adopcion de criptomonedas y

servicios relacionados.

a) Inclusion Financiera

Acceso a Servicios Financieros: Una gran parte de la poblacion en LATAM no tiene
acceso a servicios financieros tradicionales. Las criptomonedas ofrecen una alternativa
accesible y eficiente para la inclusion financiera.

Educaciéon Financiera: A medida que crece el interés por las criptomonedas, también
aumenta la necesidad de educacién financiera. Iniciativas para educar a la poblacion

sobre el uso y los beneficios de las criptomonedas estan ganando importancia.

b) Adopcion de Tecnologia

Jovenes y Tecnologia: La poblacién joven en LATAM esta altamente conectada y es
receptiva a nuevas tecnologias. Esta demografia es un objetivo clave para la adopcion
de criptomonedas.

Confianza en Sistemas Digitales: La confianza en los sistemas digitales y la familiaridad
con las aplicaciones moviles facilitan la adopcién de criptomonedas y servicios basados

en blockchain.

3. Contexto Politico

El contexto politico en LATAM influye en la regulacion y adopcion de criptomonedas.
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a) Regulaciones
e Marco Regulatorio: Las regulaciones en torno a las criptomonedas varian
significativamente entre los paises de LATAM. Algunos paises estan adoptando
regulaciones favorables, mientras que otros estan restringiendo o prohibiendo el uso de
criptomonedas.
e Politicas Gubernamentales: Las politicas gubernamentales que apoyan la innovacién
tecnoldgica y la inclusion financiera pueden impulsar la adopcion de criptomonedas.
b) Inestabilidad Politica
e Riesgos Politicos: La inestabilidad politica en algunos paises de LATAM puede
representar un riesgo para la adopcién de criptomonedas. Sin embargo, también puede
impulsar la demanda de criptomonedas como una forma de proteger el capital en tiempos

de incertidumbre.

4. Contexto Tecnologico
El contexto tecnoldgico es fundamental para el desarrollo y la adopcion de la mineria de

criptomonedas.

a) Avances en Blockchain
e Innovaciones en Blockchain: Los avances en la tecnologia blockchain estdn mejorando
la eficiencia y la seguridad de las transacciones. Esto incluye el desarrollo de nuevas
cadenas de blogues mas escalables y seguras.
e Smart Contracts: El uso de contratos inteligentes esta revolucionando la forma en que
se realizan las transacciones y acuerdos, facilitando la automatizacion y la transparencia

en la distribucién de beneficios.

b) Infraestructura Tecnologica
e Acceso a Internet: La expansion de la infraestructura de internet en LATAM esta
facilitando el acceso a servicios basados en blockchain y criptomonedas.
e Desarrollo de Hardware: El continuo desarrollo de hardware de mineria mas eficiente y

potente esta reduciendo los costos operativos y aumentando la rentabilidad.

5. Contexto Ambiental

El contexto ambiental es cada vez mas relevante en la mineria de criptomonedas debido al alto
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consumo de energia asociado con esta actividad.

a) Eficiencia Energética
e Consumo de Energia: La mineria de criptomonedas consume grandes cantidades de
energia, lo que ha llevado a criticas sobre su sostenibilidad ambiental.
e Energias Renovables: El uso de energias renovables para la mineria de criptomonedas
estd ganando traccidbn como una forma de reducir el impacto ambiental y mejorar la

sostenibilidad.

b) Regulaciones Ambientales
e Legislacion Ambiental: Las regulaciones ambientales en LATAM y otras regiones estan
presionando a los mineros para que adopten practicas mas sostenibles. Esto incluye
incentivos para el uso de energias renovables y penalizaciones por el uso de fuentes de

energia no sostenibles.
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VIl. Industria

Criptomonedas

Las criptomonedas son activos digitales disefiados para funcionar como un medio de
intercambio utilizando criptografia para asegurar las transacciones, controlar la creacion de
nuevas unidades y verificar la transferencia de activos.

Hoy en dia existen mas de 10.000 criptomonedas en el mercado, pero muchas de ellas no
tienen un ciclo de vida alto. Algunas de las mas viejas y que han perdurado en el tiempo por su

complejidad y utilidad son:

e Bitcoin (BTC): La primera y mas conocida criptomoneda, creada por Satoshi Nakamoto
en 20009.

e Ethereum (ETH): Conocida por su plataforma de contratos inteligentes y aplicaciones
descentralizadas (dApps).

e Ripple (XRP): Enfocada en pagos transfronterizos rapidos y de bajo costo.

e Litecoin (LTC): Similar a Bitcoin pero con tiempos de transaccion mas rapidos y un limite
mayor de emision de monedas.

e Cardano (ADA): Enfocada en la creacién de un ecosistema de contratos inteligentes

mas seguro y escalable.

Se estima una proyeccion 51.5 mil millones de ddélares en ingresos en el mercado de

criptomonedas para 2024.

En Simple Mining, nos enfocaremos en la mineria de Bitcoin, la criptomoneda més reconocida
y utilizada en el mundo. Bitcoin utiliza el protocolo de Proof of Work (PoW) como mecanismo

de consenso, que es esencial para garantizar la seguridad y descentralizacion de su red.
¢, Como Funciona el Proof of Work?

El Proof of Work es un proceso mediante el cual los mineros resuelven problemas matematicos
complejos utilizando poder computacional. Estos problemas estan disefiados para ser dificiles
de resolver, pero faciles de verificar una vez que se ha encontrado la solucién. Los mineros

compiten para ser los primeros en resolver estos problemas, y el ganador tiene la oportunidad
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de agregar un nuevo bloque de transacciones a la blockchain.

1. Resolucién de Problemas: Los mineros deben encontrar un nimero especial,

conocido como "nonce", que combinado con los datos del bloque, genere un hash que
cumpla con ciertos criterios de dificultad.

Competencia Global: Mineros de todo el mundo compiten simultaneamente para
encontrar la solucién correcta. La probabilidad de éxito esta directamente relacionada
con el poder de procesamiento de cada minero.

Recompensas: El minero que resuelve el problema primero es recompensado con una
cantidad fija de bitcoins (actualmente 6.25 BTC por bloque) y las comisiones por las
transacciones incluidas en ese bloque.

Seguridad: Proof of Work asegura que cambiar un bloque en la blockchain seria
extremadamente costoso, ya que requeriria volver a resolver todos los bloques

posteriores, haciendo la red de Bitcoin muy segura frente a ataques.

Este mecanismo es el nucleo del sistema de Bitcoin y garantiza su integridad sin necesidad de

un intermediario central. En Simple Mining, aprovecharemos este mecanismo de consenso para

asegurar que las operaciones mineras sean seguras y transparentes para nuestros inversores.

Blockchain

Es una red descentralizada donde las transacciones se registran en una red distribuida de

nodos, eliminando la necesidad de una autoridad central. Esto quiere decir basicamente que

nadie puede controlarla directamente. Todas las transacciones son publicas y no pueden ser

modificadas una vez registradas. A su vez, utiliza criptografia para asegurar las transacciones

y la integridad de los datos lo que genera un alto nivel de seguridad.

Algunas de las aplicaciones que tienen las criptomonedas son las siguientes:

Medio de Pago: Uso en transacciones cotidianas, aunque su adopcion es todavia
limitada. Cada dia podemos observar mas gente que las utiliza para pagar cualquier tipo
de productos o servicios en la mayoria de los paises.

Reserva de Valor: Algunos consideran a las criptomonedas, especialmente Bitcoin,

como una forma de almacenamiento de valor similar al oro por su sentido de la escasez.

24



e Contratos Inteligentes: Programas autoejecutables con condiciones especificas que se
ejecutan en la blockchain (principalmente en Ethereum).

e Finanzas Descentralizadas (DeFi): Ecosistema de aplicaciones financieras que operan
sin intermediarios tradicionales, ofreciendo servicios como préstamos, seguros y

comercio con un alto nivel de transparencia y seguridad.

Al ser un mercado emergente, todavia existen varios desafios o riesgos. Estos son posibles
riesgos que tenemos que seguir de cerca y controlar constantemente. Uno de ellos es la
volatilidad del mercado de criptomonedas, donde sus precios son sumamente volatiles en base
a la oferta y la demanda. Por otro lado, tenemos la regulacion de estas monedas que
actualmente estan en constante evolucion y pueden variar mucho entre paises (en el caso de

Latinoamérica, las regulaciones son bastante similares).

Otro riesgo que desde Simple Mining queremos eliminar es la seguridad: Todavia existen
muchos fraudes en este mercado que generan mucha inseguridad, mas que nada en perfiles

de bajo riesgo que quizas no estan muy familiarizados con el mundo cripto.

Dejando en claro el mercado de las criptomonedas, vamos a hablar de la otra gran pata de

nuestra industria: La criptomineria.

Criptomineria

Las granjas de mineria de criptomonedas son instalaciones a gran escala donde se agrupan
numerosos equipos de mineria (principalmente ASICs o GPUSs) para procesar transacciones y
asegurar redes blockchain a cambio de recompensas en forma de criptomonedas.

Los componentes principales de una granja de criptomineria son los siguientes:

e Hardware de Mineria:
o ASICs (Application-Specific Integrated Circuits): Son dispositivos disefiados
especificamente para minar una criptomoneda en particular, como Bitcoin.
Ofrecen alta eficiencia y potencia.
o GPUs (Graphics Processing Units): Utilizadas principalmente para minar

criptomonedas que requieren algoritmos mas complejos y menos intensivos en
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computacion, como Ethereum. En el caso de Simple Mining, no utilizaremos este

hardware ya que estaremos minando Unicamente Bitcoin.

e Infraestructura:

o Electricidad: La mineria consume una gran cantidad de energia, por lo que el
costo y la estabilidad del suministro eléctrico son muy importantes.

o Enfriamiento: El hardware de mineria genera mucho calor, por lo que sistemas de
enfriamiento eficientes (ventiladores, aire acondicionado, sistemas de
refrigeracién liquida) son necesarios.

o Espacio Fisico: Los mineros de criptomonedas requieren un espacio ideal para

alojar los equipos y permitir su mantenimiento.

e Software de Mineria:
o Programas de Mineria: Software especializado para controlar los equipos Yy
optimizar el proceso de mineria.
o Pools de Mineria: Agrupaciones de mineros que comparten recursos y dividen las

recompensas de acuerdo con la contribucion de cada uno.

Teniendo en cuenta estos puntos principales para entender qué es una granja de criptomineria
y en qué consiste, consideramos desde Simple Mining que el éxito de nuestro negocio radica
en algunos puntos que cualquier persona que tenga una de estas granjas buscara maximizar

siempre que pueda:

e Ubicacion: Por un lado, es muy importante que las granjas mineras se encuentren en
lugares donde la fuente de energia sea barata y estable. Por otro lado, necesitamos

ubicar las granjas en climas frios que ayuden a reducir los costos de enfriamiento.

e Costos Operativos: Los costos operativos pueden ser un problema en varias partes del
mundo donde el acceso a la electricidad es muy costoso, asi como también los costos
de refrigeracion para mantener en clima los equipos. Recordemos también el costo
implicado en la compra y mantenimiento de todo el hardware necesario para salir al
mercado. Por ultimo y no menos importante tenemos los costos asociados al alquiler del

espacio, el cual debe ser lo suficientemente grande y que debe tener una buena entrada
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y salida de aire.

e Escalabilidad: Tendremos que mejorar constantemente nuestra capacidad de expandir
operaciones a medida que la rentabilidad lo permita. Vamos a hacer foco en invertir en

tecnologias y mejoras que permitan aumentar la eficiencia y reducir los costos.
Teniendo en cuenta todos los conocimientos basicos y elementales para entender la industria

disruptiva que son las criptomonedas y la mineria, podemos comenzar a hablar de nuestro

modelo de negocios.
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VIII. El modelo de negocios

Business Model Canvas

Resumimos el modelo de negocio dentro del BMC para destacar los aspectos clave,
gue en gran medida recaen con el desarrollo, implementacién y costeo de tecnologias
innovadoras como blockchain. EI modelo es un claro B2C.

BUSINESS MODEL CANVAS

£Quién te puede ayudar?

( g;\v\ ; Socios Clave

« Proveedores de Hardware: Empresas
que suministran equipos de mineria
de alta calidad, como Bitmain y
MicroBT.

« Proveedores de Energia: Suministro
de energia, preferiblemente
renovable, para las operaciones
mineras.

« Aliados Estratégicos: Influencers,
bloggers y lideres de opinion en el
ambito de las criptomonedas que
puedan promover el proyecto.

¢(Cudnto te costara?

"‘E} Estructura de Costos

&

o Actividades Clave
b‘& :Qué haras para cumplir la
07 propuesta de valor?

« Operacion y Mantenimiento de
Equipos Mineros

« Desarrollo de la Plataforma

« Marketing y Ventas: Estrategias
para atraer y retener inversores,
incluyendo campafias de
marketing digital y alianzas
estrategicas.

Recursos Clave
2Qué recursos necesitas
para la Propuesta de valor?

« Infraestructura de Mineria:
Equipos de mineria

« Tecnologia Blockchain:
Plataforma basada en blockehain
para la tokenizacion de equipos
mineros

« Equipo de Gestion: Personal
especializado en la gestion de
operaciones mineras, tecnologia
blockchain y soporte al cliente.

« Costos de Hardware: Adquisicion y mantenimiento de equipos de mineria.
« Costos de Energia: Electricidad necesaria para operar los equipos de mineria.

« Desarrollo y Mantenimiento de la Plataforma: Costos asociados al desarrollo y mejora continua de la

plataforma basada en blockchain,

« Marketing y Ventas: Inversion en campafias de marketing y actividades de promocion:
« Operaciones y Soporte: Gastos operativos generales y servicios de atencion al cliente.

1. Propuesta de Valor

Propuesta de Valor

£ Qué haces diferente de la
competencia?

« Accesibilidad Financiera: Permite
los inversores participar en la
mineria de criptomonedas con una
inversion minima de 50 USD,
democratizando el acceso a esta
actividad.

Sin Mantenimiento: £| proyecto se
encarga de toda la gestién y
mantenimiento de los equipos
mineros, eliminando la necesidad de
conocimientos técnicos y dedicacion
de tiempo por parte de los
inversores.

Sin Espacio: Los inversores no
necesitan disponer de espacio fisico
para los equipos minero:

todos estan centralizados en
instalaciones optimizadas.

« Transparencia y Confianza: Uso de
blockchain y contratos inteligentes
para asegurar transparencia en |as
operaciones y distribucion de
beneficios.

<- : Relacion con Clientes

{Cémo interactdas con

* Soporte al Cliente: Servicio de
atencién al cliente eficiente y
accesible para resolver dudas
Actualizaciones Regulares:
Informes periédicos sobre el
desempefio de la granja minera

« Programas de Recompensas:
Incentivos para que los inversores
mantengan y aumenten su
participacion en el proyecto.

'*77 Canales
*q.'&// {C6mo llegas a los clientes?

« Marketing Digital: Campafas en
redes sociales, blogs y foros
especializados en criptomonedas.

« Educacion y Concientizacion:
Webinars, seminarios en linea y
contenido educativo

* Alianzas Estratégicas:
Colaboracion con influencers y
lideres de opinién en el 4mbito
de las criptomonedas.

r Fuente de Ingresos
“$3  (Cusntos ingresos tendras?
« Venta de Tokens de Mineria: Ingresos provenientes de la venta de tokens que representan fracciones de
los equipos mineros

los tokens.

Segmento de Clientes
¢Aquién ayudaras?

« TRADER: Inversores conservadores
que buscan diversificar su portafolio
con inversiones seguras y estables.
MANIJA: Inversores con una mayor
tolerancia al riesgo y un portafolio
diversificado que buscan
oportunidades de alto retorno.
CRYPTO FAN: Entusiastas de las
criptomonedas con un
conocimiento profundo del mercado
y un interés en participar
activamente en la mineria de
criptomonedas.

« Tarifas de Gestion: Cargos por la gestion y mantenimiento de los equipos mineros, incluidos en el costo de

« Comisiones de Transaccian: Ingresos por las transacciones realizadas dentro de la plataforma.

e Accesibilidad Financiera: Permite a los inversores participar en la mineria de

criptomonedas con una inversion minima de 50 USD, democratizando el acceso a esta

actividad.

e Sin Mantenimiento: El proyecto se encarga de toda la gestion y mantenimiento de los

equipos mineros, eliminando la necesidad de conocimientos técnicos y dedicacion de

tiempo por parte de los inversores.

e Sin Espacio: Los inversores no necesitan disponer de espacio fisico para los equipos

mineros, ya que todos estan centralizados en instalaciones optimizadas.

e Transparencia y Confianza: Uso de blockchain y contratos inteligentes para asegurar

transparencia en las operaciones y distribucién de beneficios.

2. Segmentos de Clientes
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TRADER: Inversores conservadores que buscan diversificar su portafolio con
inversiones seguras y estables.

MANIJA: Inversores con una mayor tolerancia al riesgo y un portafolio diversificado que
buscan oportunidades de alto retorno.

CRYPTO FAN: Entusiastas de las criptomonedas con un conocimiento profundo del

mercado y un interés en participar activamente en la mineria de criptomonedas.

3. Canales

Marketing Digital: Campafias en redes sociales, blogs y foros especializados en
criptomonedas.

Educaciéon y Concientizacién: Webinars, seminarios en linea y contenido educativo para
explicar los beneficios y el funcionamiento del modelo de negocio.

Alianzas Estratégicas: Colaboracion con influencers y lideres de opinion en el ambito de

las criptomonedas.

4. Relacién con Clientes

Soporte al Cliente: Servicio de atencion al cliente eficiente y accesible para resolver
dudas y problemas rapidamente.

Actualizaciones Regulares: Informes periédicos sobre el desempefio de la granja minera
y los retornos generados.

Programas de Recompensas: Incentivos para que los inversores mantengan y aumenten

Su participacion en el proyecto.

5. Fuentes de Ingresos

Venta de Tokens de Mineria: Ingresos provenientes de la venta de tokens que
representan fracciones de los equipos mineros.

Tarifas de Gestion: Cargos por la gestion y mantenimiento de los equipos mineros,
incluidos en el costo de los tokens.

Comisiones de Transaccion: Ingresos por las transacciones realizadas dentro de la

plataforma.

6. Recursos Clave

Infraestructura de Mineria: Equipos de mineria y centros de datos optimizados para la

mineria de criptomonedas.
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Tecnologia Blockchain: Plataforma basada en blockchain para la tokenizacion de
equipos mineros y la gestion de transacciones.

Equipo de Gestidon: Personal especializado en la gestion de operaciones mineras,
tecnologia blockchain y soporte al cliente.

7. Actividades Clave

Operacion y Mantenimiento de Equipos Mineros: Gestidn diaria de los equipos de
mineria para asegurar su funcionamiento éptimo.

Desarrollo de la Plataforma: Continuo desarrollo y mejora de la plataforma basada en
blockchain.

Marketing y Ventas: Estrategias para atraer y retener inversores, incluyendo campafias

de marketing digital y alianzas estratégicas.

8. Socios Clave

Proveedores de Hardware: Empresas que suministran equipos de mineria de alta
calidad, como Bitmain y MicroBT.

Proveedores de Energia: Suministro de energia, preferiblemente renovable, para las
operaciones mineras.

Aliados Estratégicos: Influencers, bloggers y lideres de opinion en el dmbito de las

criptomonedas que puedan promover el proyecto.

9. Estructura de Costos

Costos de Hardware: Adquisicion y mantenimiento de equipos de mineria.

Costos de Energia: Electricidad necesaria para operar los equipos de mineria.
Desarrollo y Mantenimiento de la Plataforma: Costos asociados al desarrollo y mejora
continua de la plataforma basada en blockchain.

Marketing y Ventas: Inversion en campafias de marketing y actividades de promocion.

Operaciones y Soporte: Gastos operativos generales y servicios de atencion al cliente.

. Go to Market Plan
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En este caso, vamos a definir con un paso a paso los distintos puntos necesarios para poder
llegar al mercado en las mejores condiciones posibles y cubriendo todos los puntos necesarios
de un go to market completo para lograr el éxito que buscamos. Es posible que algunos puntos
no los vean reflejados en esta seccion por el simple hecho de que los mencionamos
anteriormente o los mencionaremos en el futuro en otras secciones donde les dedicaremos mas

espacio e informacion.

1. Definicion del Producto o Servicio

e Propuesta de Valor: La plataforma permite a los usuarios invertir pequefias cantidades
de dinero en operaciones de mineria de criptomonedas tokenizando los equipos y

recursos necesarios, haciendo accesible la criptomineria a una audiencia mas amplia.

o Diferenciadores Clave: Baja inversion inicial, acceso a operaciones de mineria
profesional, transparencia total a travées de blockchain, retorno potencial en

criptomonedas y diversificacion de inversiones en mineria de criptomonedas.

2. Estrategia de Venta

La estrategia de venta de Simple Mining se basa en dos canales principales: directos e
indirectos. A través de canales directos, los usuarios pueden adquirir tokens mediante nuestra
plataforma en linea y aplicacion movil, mientras que los canales indirectos incluyen

colaboraciones con exchanges de criptomonedas y marketplaces de tokens.

El modelo de ventas incluye ventas internas, con un equipo especializado en soporte y
educacion al cliente, y un e-commerce integrado en la plataforma para que los usuarios

puedan comprar tokens directamente.
En cuanto a la estrategia de precios, los tokens tendran precios variables, basados en los

costos de mineria y el retorno proyectado, complementado con una suscripcion mensual que

refleja los costos variables de minar atribuidos al token.
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3. Plan de Marketing

Las tacticas de marketing de Simple Mining se centran en el marketing digital, utilizando
publicidad en redes sociales, campafas de email marketing, y optimizacion para SEO y SEM
para atraer a potenciales inversores. Ademas, se implementara una estrategia de content
marketing, que incluye la creacion de blogs, videos y webinars educativos sobre la mineria de
criptomonedas y la tokenizacion. Un componente clave sera la colaboraciéon con influencers y
embajadores en el espacio cripto, participando activamente en redes sociales como Twitter y
Reddit para aumentar la visibilidad y credibilidad del proyecto.

e Plan de Lanzamiento:

e Pre-Lanzamiento: Campafia de anticipacion en redes sociales, registro previo

para early adopters.

e Lanzamiento: Evento en vivo en linea, ofertas especiales para los primeros
usuarios.
e Post-Lanzamiento: Seguimiento con promociones, feedback de usuarios y

optimizacién continua.

e KPIs y Métricas:

e Adquisicion de Usuarios: Numero de nuevos registros y conversiones.

e Retencion de Usuarios: Tasa de retencion y uso recurrente de la plataforma.

e Engagement: Interaccion en redes sociales, visitas al sitio web, y participacion
en webinars.

e Ingresos: Crecimiento en ventas de tokens y comisiones generadas.

4. Desarrollo y Preparaciéon del Producto

Las pruebas y validacion de Simple Mining incluiran un programa de beta testing, en el que
un grupo selecto de usuarios probara la plataforma, proporcionando feedback valioso para
realizar ajustes y mejoras. Ademas, se llevara a cabo una validacién de seguridad mediante

auditorias y pruebas de penetracion para garantizar la proteccion de datos y la seguridad de
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las transacciones. Para asegurar la optimizacion continua del producto, se implementara un
feedback loop que recolectara de manera constante las opiniones de los usuarios, permitiendo

mejoras continuas basadas en sus necesidades y experiencias.

5. Soporte y Servicio Postventa

El soporte al cliente de Simple Mining contard con un equipo de atencién disponible 24/7
para resolver dudas y problemas de los usuarios, complementado por un centro de ayuda en
linea que incluira una base de conocimientos con preguntas frecuentes, guias y tutoriales.
Ademas, la plataforma ofrecera recursos educativos como blogs, videos tutoriales y webinars
sobre criptomineria y tokenizacién, asi como cursos y seminarios en linea para aquellos

usuarios que deseen profundizar sus conocimientos y habilidades en el sector.
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X. Recursos, procesos y plan operativo del
negocio

La cadena de valor incluye a (equipo minero), b (gestion de equipo minero), c
(fraccionamiento de equipo minero). El objetivo de Simple Mining es democratizar la
mineria de criptomonedas y para lograr esto deberemos no sélo resolver los dolores
tipicos de los inversores en mineria (espacio, tiempo y gestidon) sino que también
resolver uno de los problemas més relevantes que es el alto out of pocket que tienen
estos equipos. Aqui es donde entra en juego el gran diferencial de Simple Mining que

es la tokenizacién de los equipos mineros.

ENVIO DE

TRANSACCION GENERACION DE

NUEVO BLOQUE

VERIFICACION FIN
TRANSACCION

Alquien envia una Los mineros verifican las Utilizando el alto poder de Se completa la transaccion
transaccion de BTC transacciones y las agupan procesamiento de los
en un bloque de la equipos mineros, generan un
blockchain nuevo bloque. Al finalizar, son
recompensados con BTC

1. Recursos Clave
a) Recursos Humanos

e Equipo de Gestion: Un equipo de gestion experimentado que supervise las

operaciones diarias, el desarrollo del negocio y la estrategia a largo plazo.

e Ingenieros de Software y Blockchain: Especialistas en el desarrollo y
mantenimiento de la plataforma basada en blockchain.
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Especialistas en Mineria: Personal con experiencia en la gestion y optimizacion

de equipos de mineria de criptomonedas.

Equipo de Marketing y Ventas: Profesionales encargados de disefar e

implementar estrategias de adquisicion y retencion de clientes.

Soporte al Cliente: Un equipo dedicado a proporcionar atencién al cliente y

resolver cualquier problema o consulta de los inversores.

b) Recursos Tecnhologicos

Plataforma Blockchain: Infraestructura tecnoldgica basada en blockchain para

la tokenizacion de equipos mineros y la gestion de transacciones.

Equipos de Mineria: Hardware especializado, incluidos ASICs y GPUs, para

realizar la mineria de criptomonedas de manera eficiente.

Centros de Datos: Instalaciones optimizadas para albergar los equipos de
mineria, con sistemas de refrigeracion, seguridad y conectividad de alta

velocidad.

c) Recursos Financieros

Capital Inicial: Fondos necesarios para la adquisicion de equipos de mineria,
desarrollo de la plataforma y costos operativos iniciales.

Flujos de Ingresos: Ingresos generados por la venta de tokens de mineria,

tarifas de gestion y comisiones de transaccion.

2. Procesos Clave

a) Proceso de Tokenizacion

1.

2.

Adquisiciéon de Equipos: Compra de hardware de mineria especializado.

Tokenizacion: Fraccionamiento de los equipos en unidades tokenizadas

utilizando la tecnologia blockchain.

Emision de Tokens: Creacidén y emision de tokens para ser adquiridos por los

inversores.

b) Gestion de Mineria

1.

Instalacion de Equipos: Configuracion y puesta en marcha de los equipos de

mineria en los centros de datos.
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2. Monitoreo y Optimizacion: Supervision continua del rendimiento de los

equipos y ajustes necesarios para maximizar la eficiencia.

3. Mantenimiento: Mantenimiento preventivo y correctivo para asegurar el

funcionamiento 6ptimo de los equipos.
c) Gestion de la Plataforma

1. Desarrolloy Actualizacion: Desarrollo inicial de la plataforma y actualizaciones

continuas para mejorar la funcionalidad y la seguridad.

2. Gestion de Transacciones: Procesamiento de transacciones en la plataforma

de manera segura y eficiente utilizando contratos inteligentes.

3. Seguridad: Implementacion de medidas de seguridad para proteger los datos

de los usuarios y las transacciones en la plataforma.
d) Marketing y Ventas

1. Campafas de Marketing: Disefio e implementacion de campafias de marketing

digital y tradicionales.

2. Adquisicién de Clientes: Estrategias para atraer nuevos inversores a la

plataforma.

3. Retencion de Clientes: Programas de fidelizacion y soporte al cliente para

mantener a los inversores satisfechos y comprometidos.
3. Plan Operativo
a) Fases de Implementacion
1. Fase de Lanzamiento (0-6 meses)

e Configuracién Inicial: Adquisicion de equipos de mineria, desarrollo de

la plataforma y establecimiento de los centros de datos.

e Marketing de Pre-Lanzamiento: Campafias para generar interés y

captar los primeros inversores.

e Lanzamiento de la Plataforma: Lanzamiento oficial de la plataforma y

emision de los primeros tokens.
2. Fase de Expansion Temprana (6-18 meses)

e Escalado de Operaciones: Aumento de la capacidad de mineria y
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optimizacién de los procesos operativos.

e Adquisicion de Clientes: Intensificacion de las campafias de marketing
y ventas para alcanzar el objetivo de 1,000 clientes en el primer afio.

e Mejora Continua: Recopilacion de feedback de los usuarios y mejora

continua de la plataforma y los servicios.

3. Fase de Consolidacion y Crecimiento (18-60 meses)

e Diversificacion de Productos: Introduccidbn de nuevos tokens de

mineria y servicios adicionales.

e Expansion Geografica: Ampliacion de la presencia en otros mercados

potenciales fuera de LATAM.

e Innovacién y Desarrollo: Continuar innovando en tecnologia y procesos

para mantenerse competitivo en el mercado.

b) Indicadores de Rendimiento

Tasa de Adquisicion de Clientes: Numero de nuevos clientes adquiridos por

mes.

Retencién de Clientes: Porcentaje de clientes que permanecen activos

después de un periodo especifico.

Utilizacion de Equipos: Eficiencia y tiempo de actividad de los equipos de

mineria.

Ingresos Generados: Flujos de ingresos por venta de tokens, tarifas de gestion

y comisiones de transaccion.

Satisfaccion del Cliente: Niveles de satisfaccion medidos a través de

encuestas y feedback directo
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XI. Implementacidon del negocio

La implementacién del negocio de Simple Mining sigue un plan estructurado y dividido
en cuatro etapas clave, como se muestra en el roadmap. Cada etapa tiene objetivos
especificos y acciones detalladas para asegurar el éxito del proyecto. A continuacion,
se presenta una descripcion detallada de cada etapa con un enfoque especial en la
Etapa 2 (Market Awareness), para la cual se esta solicitando un presupuesto de
700,000 USD.

ROADMAP

-
-

‘\—/’
ETAPA 1 ETAPA 2 ETAPA 3 ETAPA 4
KICKOFF MARKET AWARNESS MARKET EXPANSION EXP GROWTH

e Lanzamiento MVP * Validacién de demanda e Nuevas Granjas LATAM * Nuevas granjas

* Validar Deseabilidad ¢ Testeo de webapp ¢ Crecimiento en volumen ¢ Expansiéon a Norte America y
* Prueba de tokenizacion ¢ Inversiéon en Marketing Europa
¢ Validar Factibilidad e Captacion agresiva
¢ Validar Viabilidad

1. Roadmap del Proyecto

a) Etapa 1: Kickoff

Objetivos:
e Lanzamiento del Producto Minimo Viable (MVP).

e Validacion de la deseabilidad del producto en el mercado.

Acciones:

e Desarrollar y lanzar el MVP de la plataforma.
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e Realizar pruebas iniciales con un grupo pequefio de usuarios.

e Recoger feedback para iterar y mejorar el MVP.

b) Etapa 2: Market Awareness

Objetivos:
e Validacion de la demanda del mercado.
e Testeo de la webapp y funcionalidades clave.
e Prueba de la tokenizacion de equipos mineros.

e Validacion de la factibilidad técnica y viabilidad del modelo de negocio.

Acciones:

e Validacion de Demanda: Realizar estudios de mercado y encuestas para
entender la demanda y las necesidades de los usuarios.

e Testeo de Webapp: Realizar pruebas exhaustivas de la webapp para asegurar
una experiencia de usuario fluida y funcional.

e Pruebade Tokenizacion: Implementary probar el proceso de tokenizacion de
los equipos mineros utilizando la tecnologia blockchain.

e Validacion de Factibilidad: Evaluar la factibilidad técnica del modelo de
negocio, asegurando que todos los componentes tecnoldgicos funcionen
correctamente.

e Validacion de Viabilidad: Analizar la viabilidad econémica y operativa del
proyecto, asegurando que el modelo de negocio sea sostenible a largo plazo.

Presupuesto de 700,000 USD: El presupuesto solicitado para la Etapa 2 se desglosa

de la siguiente manera:

1. Desarrollo Tecnoldgico:
e Mejoras y actualizaciones en la plataforma web y la infraestructura blockchain.

e Contratacién de ingenieros y desarrolladores adicionales.

2. Marketing y Promocion:
e Campafias de marketing digital para aumentar la visibilidad y atraer usuarios.

e Colaboraciones con influencers y bloggers en el ambito de criptomonedas.
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3. Operaciones y Logistica:
e Configuracion y mantenimiento de equipos de mineria adicionales.

e Costos operativos para asegurar la eficiencia y estabilidad de las operaciones.

4. Investigacion y Desarrollo (I+D):
e Estudios de mercado y andlisis de datos para ajustar y mejorar la estrategia.

e Pruebas piloto y validaciones adicionales.
c) Etapa 3: Market Expansion

Objetivos:
e Expansion de operaciones en LATAM.
e Crecimiento en volumen de mineria y usuarios.

e Inversidn en marketing para una captacion agresiva de nuevos usuarios.

Acciones:
e Establecer nuevas granjas mineras en diferentes ubicaciones de LATAM.
e Aumentar la capacidad de mineria y optimizar los procesos operativos.
e Implementar campafas de marketing a gran escala para atraer a mas

inversores.
d) Etapa 4: Exp Growth

Objetivos:
e Expansion internacional a Norteamérica y Europa.

e Continuar creciendo la base de usuarios y operaciones mineras.

Acciones:
e Identificar y asegurar ubicaciones estratégicas en Norteamérica y Europa para
nuevas granjas mineras.
e Adaptar las estrategias de marketing y ventas a los nuevos mercados.
e Innovar y diversificar la oferta de productos y servicios para mantenerse

competitivo.

2. Hitos Importantes

e Mes 1-3: Finalizacion del plan de proyecto y lanzamiento del MVP.
40



e Mes 4-6: Validacion de demanda, testeo de webapp y prueba de tokenizacion.
e Mes 7-18: Expansion de operaciones en LATAM y crecimiento en volumen.

e Mes 19-60: Expansion internacional y consolidacién del modelo de negocio.

3. Recursos Necesarios

a) Recursos Financieros
e Capital Inicial: 700,000 USD para la Etapa 2.
e Flujos de Ingresos: Ingresos generados por la venta de tokens, tarifas de
gestién y comisiones de transaccion.
b) Recursos Humanos
e Equipo de Gestion: Liderar y supervisar las operaciones diarias y la estrategia
a largo plazo.
e Ingenieros de Software y Blockchain: Desarrollo y mantenimiento de la
plataforma.
e Especialistas en Mineria: Gestion y optimizacion de equipos de mineria.
e Equipo de Marketing y Ventas: Diseflo e implementacion de estrategias de
adquisicion y retencion de clientes.
e Soporte al Cliente: Atencion y asistencia a los inversores.
c) Recursos Tecnoldgicos
e Hardware de Mineria: ASICs y GPUs.
e Infraestructura de Blockchain: Plataforma tecnolégica para la tokenizacion y
gestion de transacciones.

e Centros de Datos: Instalaciones para albergar los equipos de mineria.
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XIl. Equipo emprendedor o Equipo ejecutivo al
frente del proyecto

El equipo emprendedor esta compuesto por los fundadores:

MEET THE TEAM

JOACHIM DEL PIANO GUILLERMO RAMOS
Cofounder CA INVERSOR Y FANATICO

+10 anos experiencia en CRYPTO. 5 afos trabajando
comercial en negocios digitales y con
+7 anos en emprendimientos gran orientacion comercial.
+5 afnos experiencia en digital

Joachim Del Piano participard como CEO (donde participara activamente de la
creacion de la vision y estrategia general de la plataforma, tomar las decisiones claves
sobre la direccion que va a tomar el negocio y la priorizacién de los recursos como
también la gestion con inversores, socios estratégicos y stakeholders) mientras que
Guillermo Ramos participard como CCO (donde debera desarrollar y ejecutar la
estrategia comercial, liderar el equipo de ventas, identificar oportunidades de negocio,
colaborar con marketing para campafas efectivas, recoger y utilizar el feedback de

los clientes y asegurar que las metas comerciales se cumplan).

Consideramos que el equipo de kick-off debe ser capaz de cubrir todos los aspectos
criticos del proyecto, desde la estrategia y desarrollo tecnoldgico hasta el marketing y
la legalidad. Creemos que cada miembro del equipo tiene un conjunto claro de tareas
gue son esenciales para el éxito inicial del proyecto. A medida que el proyecto vaya
avanzando, el equipo debe expandirse para incluir roles adicionales en marketing,
ventas y soporte al cliente para asegurar una entrada exitosa al mercado y un

crecimiento sostenido.
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Ademas de la amplia experiencia en el rubro, ambos fundadores tienen una amplia
red de contactos que pueden ayudar a mejorar y perfeccionar el equipo para poder

crear el equipo perfecto a lo largo del tiempo y de la necesidad del negocio.

XlIll. Contexto macro y microeconomico

1. Contexto Macroeconémico
a) Crecimiento Econémico Global

e Expansion Econdmica: La economia global ha mostrado signos de
recuperacion y expansion tras los desafios de la pandemia de COVID-19. El
crecimiento econémico general puede aumentar la inversion en activos digitales,
incluidas las criptomonedas.

e Innovacioén Tecnologica: El avance continuo en tecnologias como blockchain,
inteligencia artificial y big data estd impulsando la transformacion digital en
multiples sectores, incluido el financiero.

b) Inflacién y Politicas Monetarias

e Inflacién: La inflacion es una preocupacion en muchas economias debido a las
politicas monetarias expansivas. Las criptomonedas, como Bitcoin, son vistas
por muchos inversores como una cobertura contra la inflacion.

e Politicas Monetarias: Las politicas de tasas de interés bajas y las inyecciones
de liquidez en la economia por parte de los bancos centrales han llevado a una
busqueda de rendimientos mas altos, beneficiando a activos alternativos como
las criptomonedas.

c) Adopcion de Criptomonedas

e Aumento de la Adopcion: La adopcién de criptomonedas esta en aumento,
tanto a nivel minorista como institucional. Empresas como Tesla y Square han
invertido en Bitcoin, mientras que paises como El Salvador han adoptado Bitcoin
como moneda de curso legal.

e Regulaciones Favorables: Algunos paises estan adoptando regulaciones
favorables para las criptomonedas, promoviendo la innovacion y el uso de
tecnologias blockchain.

d) Desafios Globales

e Volatilidad del Mercado: Las criptomonedas son conocidas por su alta
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volatilidad, lo que puede representar tanto oportunidades como riesgos para los
inversores.

Regulaciones Estrictas: En algunas regiones, las criptomonedas enfrentan
regulaciones estrictas o prohibiciones, lo que puede limitar su adopcién y uso.

2. Contexto Microecondmico

a) Situacién Econdémica en LATAM

Crecimiento Econdémico Regional: América Latina (LATAM) ha mostrado un
crecimiento econémico moderado, con variaciones significativas entre paises.
La region esta viendo un aumento en la adopcion de tecnologias digitales.

Inflacion y Devaluacion de Monedas: La inflacion y la devaluacion de las
monedas locales son problemas persistentes en muchos paises de LATAM. Las
criptomonedas ofrecen una alternativa atractiva para proteger el valor del capital

en estos contextos.

b) Mercado de Criptomonedas en LATAM

Alta Adopcién: LATAM es una de las regiones con mayor adopcion de
criptomonedas, impulsada por la necesidad de inclusion financiera y proteccién
contra la inflacion.

Regulaciones Variables: Las regulaciones sobre criptomonedas varian
ampliamente entre los paises de LATAM. Algunos, como Brasil y México, estan
desarrollando marcos regulatorios claros, mientras que otros, como Bolivia,

tienen restricciones mas severas.

c) Competencia en el Mercado Local

Empresas de Mineria: Existen varias empresas de mineria de criptomonedas
operando en LATAM, tanto en mineria en la nube como en mineria fisica.

Exchanges de Criptomonedas: Exchanges locales e internacionales operan
en la region, facilitando el comercio de criptomonedas y ofreciendo una variedad

de servicios financieros.

d) Recursos y Costos Operativos

Costo de Energia: LATAM tiene acceso a fuentes de energia relativamente
baratas, especialmente hidroeléctrica, o que es una ventaja significativa para la
mineria de criptomonedas.

Infraestructura Tecnoldgica: La infraestructura tecnologica en LATAM esta

mejorando, con inversiones en centros de datos y conectividad a internet,
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facilitando las operaciones de mineria.
e) Demanda de Servicios Financieros Alternativos

e Inclusion Financiera: Una gran parte de la poblacion en LATAM no tiene
acceso a servicios financieros tradicionales. Las criptomonedas y las
plataformas de mineria como Simple Mining ofrecen alternativas viables para la
inclusion financiera.

e Educacion Financiera: La educacién sobre criptomonedas estad aumentando,
con mas personas interesadas en aprender sobre este nuevo tipo de activo y las

oportunidades que presenta.

En resumen, se trata de un escenario favorable para el desarrollo de proyectos como
Simple Mining, cuya industria esta en pleno crecimiento en un sector el cual tiene

necesidades financieras insatisfechas.

XIV. Modelo econdmico

Simple Mining ofrecera a sus clientes su servicio en formato de suscripcion mensual
con un cashin para adquirir su token del equipo minero. Los equipos mineros estaran
siendo fraccionados en aproximadamente 25 tokens iguales. El costo del token sera
de $250 USD y el fee mensual de mantenimiento rondara los $14 USD. Cada cliente
podra comprar tantos tokens como quiera y también podra comercializarlos libremente

si lo desea.

A continuacion el cuadro de resultado proyectado para los proximos 5 afios y unit

economics (en la primer columna):
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Afo 1 Afo 2 Afo 3 Afio 4 Ao 5

Unit Econom. 100.000
Revenue S 418 | S 418.429 | § 2.510.571 | $ 8.368.571 | S 20.921.429 | S 41.842.857
Compra de Token 250] § 250.000 | $ 1.500.000 | § 5.000.000 | § 12.500.000 | $ 25.000.000
Suscripcién 168| S 168.429 | § 1.010.571 | § 3.368.571 | S 8.421.429 | S 16.842.857
Costos Variables S 291 | S 290.500 | 1.743.000 | $ 5.810.000 | $§ 14.525.000 | $ 29.050.000
Costo Mineros S 212515S 212.500 | $ 1.275.000 | § 4.250.000 | S 10.625.000 | $ 21.250.000
Consumo KW S 78015 78.000 | § 468.000 | § 1.560.000 | § 3.900.000 | S 7.800.000
Margen Bruto S 128 | S 127929 | S 767.571 | S 2.558.571 | S 6.396.429 | S 12.792.857
Costos Fijos-Semi Fijos S 363.571 | $ 1.340.429 | $ 2.267.429 | § 3.784.571 | § 5.497.143
Gasto Mktng S 45,0 | S 45.000 | S 225.000 | S 630.000 | S 1.350.000 | S 2.250.000
Google Adds S 20,0 (S 20.000 | § 120.000 | § 400.000 | § 1.000.000 | § 2.000.000
Social Media S 15,01 $ 15.000 | § 90.000 | § 300.000 | $ 750.000 | $ 1.500.000
Alianzas S 50]|S 5.000 | §$ 30.000 | § 100.000 | § 250.000 | $ 500.000
Press S 50185 5.000 | § 30.000 | § 100.000 | § 250.000 | $ 500.000
Infraestructura $ 84.571 | $ 107.429 | $ 215.429 | § 364.571 | $ 565.143
Alquiler predio S 72.000 | S 72.000 | § 144.000 | § 216.000 | $ 288.000
Mantenimiento Software S 10.000 | $ 20.000 | $ 20.000 | $ 20.000 | $§ 20.000
Mantenimiento Hardware S 2571158 15.429 | § 51.429 | §$ 128571 | $ 257.143
RRHH S 234.000 | S 1.008.000 | $ 1.422.000 | $ 2.070.000 | § 2.682.000
Headcount S 216.000 | S 900.000 | § 1.260.000 | § 1.800.000 | § 2.160.000
Outsourced team (técnicos) S 18.000 | $ 108.000 | S 162.000 | $ 270.000 | S 522.000
EBIT -S 235.643 |-S 572.857 | S 291.143 | S 2.611.857 | S 7.295.714

Se denota que es un negocio de escala ya que con la misma se diluye rapidamente
los costos fijos y torna el EBIT positivo fuertemente. Se alcanza el breakeven

temprano en el afio 3 del proyecto.

HNMELEELS

S 45.000.000 120.000
S 40.000.000
$ 35.000.000 200
$ 30.000.000 30.000
$25.000.000 m= Revenue
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$ 15.000.000 e |SUarios
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$ 5.000.000
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XV. Requerimientos de inversion y

financiamiento

BUDGET

CAPITAL NECESARIO PARA
ETAPA 2

Para avanzar con la etapa 2 del proyecto se prevé $700.000 USD. Esta inversion sera
necesaria para validar la demanda, realizar el testeo de la webapp, realizar la prueba de
tokenizacion, validar la factibilidad y validar la viabilidad. A continuacion el detalle de la
inversion necesaria para el afo 1:

INVERSION $ 700.000

Equipos Mineros

Gasto Marketing

Infraestructura
RRHH
Dev
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XVI. Condiciones para la viabilidad de negocio

Viabilidad financiera del negocio

Al tratarse de un modelo de negocio donde el ingreso principal proviene de captacion

de clientes de forma digital, estimamos un Costo de Adquisicion por usuario de $ 45

délares, cuya contribuciéon al resultado durante su promedio de vida es de $194

délares. Esto nos indica que percibimos un ingreso 4.3 veces mayor al costo de

adquirir un cliente.

CAC=

Costo de Mktng $  45.000
Cant Usuarios 1.000

S 45,00

Gasto Mktng
Google Adds
Social Media
Alianzas
Press

45.000
20.000
15.000
5.000
5.000

wvr W W n

Captamos el 21% del LTV en el primer mes

$ 200
$ 150
$ 100
$50
$0
$-50

$45 USD

$194 USD
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XVII. Principales riesgos y estrategias de

cobertura asociadas

Actualmente se han eliminado ciertos subsidios que generaron aumentos de hasta
200% dependiendo de la persona y el lugar. Igualmente continda siendo uno de los
paises con mejor costo energético y en provincias como Tierra del Fuego hay tarifas
subsidiadas y dadas las condiciones climatolégicas, disminuye considerablemente el

coONsSumMo necesario.

Por otro lado, existe el riesgo regulatorio donde las regulaciones sobre criptomonedas
varian ampliamente entre paises y pueden cambiar rapidamente, lo que puede afectar
la legalidad y operatividad de la plataforma. Para mitigarlo debemos realizar un
monitoreo continuo para mantenerse informado de futuros cambios en las normas,
contar con una asesoria legal externa y cumplir estrictamente con todo lo establecido

por las diferentes leyes.

Otro riesgo que podemos encontrar es los posibles robos a nuestras granjas debido a
gue estaran ubicadas en zonas remotas y el conocimiento del valor que tienen estos
equipos puede incitar a locales a intentar robarlas. Para mitigar esto, contrataremos
una empresa de seguridad que incluira personal y servicio de monitoreo que estara

controlando constantemente el predio.

También debemos contar con un sistema eléctrico de muy alta calidad que pueda
salvaguardarnos de cualquier incidente eléctrico que pueda generar algun corte o falla

técnica y que pueda generar en un posible riesgo de incendio de todos los equipos.

En lo que respecta al armado de los tokens, creemos que con el equipo que
planteamos al inicio no deberiamos tener ningun incidente a la hora de crear nuestro
core business y podremos satisfacer las demandas que hoy tienen millones de

personas de la regidbn de manera exitosa.

XVIII. Aspectos legales y regulatorios

49



El mercado de criptomonedas en Argentina esta regulado por diversas normativas y
disposiciones que han sido implementadas para supervisar y controlar su uso. A pesar

de esto, este servicio esta permitido y las regulaciones principales son las siguientes:

1. Banco Central de la Republica Argentina (BCRA)

Comunicacion A 6823: EI BCRA prohibio a las entidades financieras ofrecer servicios
que impliquen operar con criptoactivos. Como nosotros somos una Fintech, no
estamos alcanzados por este comunicado. lgualmente, estan por quitar esta

prohibicién lo que nos abriria el juego para ofrecer nuestros servicios a Bancos.

Comunicacion A 7030: Establece restricciones para el acceso al mercado de
cambios, afectando la compra de criptoactivos con ddélares adquiridos en el mercado

oficial.

2. Unidad de Informacion Financiera (UIF)

Resolucion 300/2014: Establece que las entidades financieras deben reportar

operaciones sospechosas relacionadas con criptoactivos.

Resolucion 30/2017: Modifica la resolucion anterior para incluir a las plataformas de
intercambio de criptoactivos como sujetos obligados a reportar actividades

sospechosas.

3. Administracion Federal de Ingresos Publicos (AFIP)

RG 4614 (2019): Obliga a los exchanges de criptoactivos a informar mensualmente
las transacciones realizadas por sus usuarios. Esto significa nuestra obligacién de

solicitar todos los datos personales a nuestros clientes.

Impuestos: Las ganancias obtenidas de la compra-venta de criptomonedas estan

sujetas al Impuesto a las Ganancias y al Impuesto a los Bienes Personales.

4. Comision Nacional de Valores (CNV)

Resolucion 830/2020: Establece que las operaciones con criptoactivos que ofrezcan
caracteristicas de valores negociables estan sujetas a la regulacion de la CNV.
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6. Otras Consideraciones

Dependiendo de la evolucién del mercado y las decisiones politicas, pueden emitirse
nuevos decretos o comunicaciones que modifiquen el marco regulatorio existente ya

gue es un mercado completamente emergente.

Como nosotros queremos llegar al resto de la region (LATAM) las principales

consideraciones a tener en cuenta son las siguientes:

Diversidad en Regulaciones: Mientras que algunos paises como México y Brasil han
implementado regulaciones claras y especificas, otros como Chile y Perd no tienen un

marco regulatorio definido.

Prohibiciones y Restricciones: Varias naciones, como Argentina y Colombia,
restringen a las entidades financieras de ofrecer servicios relacionados con

criptomonedas, pero permiten que empresas fintech operen bajo ciertas condiciones.

Impuestos y Reportes: La mayoria de los paises en LATAM requieren reportes

fiscales y aplican impuestos sobre las ganancias obtenidas con criptomonedas.

Innovacion Regulatoria: Algunos paises estan experimentando con sandboxes
regulatorios (marco de politica disefiado para permitir la innovacion en el sector
financiero bajo la supervision de las autoridades regulatorias) para fomentar la

innovacion mientras controlan los riesgos.
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XIX. Conclusiones

La presente tesis ha explorado en profundidad el modelo de negocio de Simple
Mining, una propuesta innovadora que busca democratizar la mineria de
criptomonedas a través de la tokenizacion de equipos mineros. A lo largo del
documento, se han abordado diversos aspectos clave que respaldan la viabilidad y el
potencial de este proyecto, desde el analisis del mercado y la competencia, hasta la

implementacion del negocio y el contexto macro y microeconémico.
Resumen de los Principales Hallazgos

1. Propuesta de Valor: Simple Mining ofrece una solucion accesible para la
mineria de criptomonedas, eliminando barreras tradicionales como los altos
costos iniciales, la necesidad de conocimientos técnicos y el espacio fisico. La
plataforma utiliza la tecnologia blockchain para asegurar la transparencia y la
gestion eficiente de los equipos mineros.

2. Segmentacion de Clientes: Se han identificado tres segmentos principales de
clientes: TRADER, MANIJA y CRYPTO FAN, cada uno con caracteristicas y
necesidades especificas. La oferta de Simple Mining esta disefiada para atraer
a estos segmentos al proporcionar una inversion segura, rentable y facil de

entender.

3. Estrategia de Mercado: El plan de mercado incluye una combinacién de
marketing digital, alianzas estratégicas y programas de recompensas para
adquirir y retener clientes. La expansion inicial se centrard en LATAM,
aprovechando el crecimiento econémico y la alta adopcién de criptomonedas en

la region.

4. Recursos y Operaciones: El proyecto requiere una gestion eficiente de
recursos humanos, tecnolégicos y financieros. La implementacion se dividira en
cuatro etapas clave, cada una con objetivos especificos y un presupuesto
detallado, incluyendo una solicitud de 700,000 USD para la Etapa 2 (Market

Awareness).
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5. Contexto Econdmico: El analisis macro y microecondmico ha mostrado que el
mercado de criptomonedas esta en crecimiento, con una proyeccion de alcanzar
los 51.5 mil millones de délares en ingresos para 2024. Factores como la
inflacion, la adopcion tecnoldgica y las regulaciones favorables en LATAM crean

un entorno propicio para el éxito de Simple Mining.

En conclusion, Simple Mining estéa bien posicionado para capitalizar las oportunidades
en el mercado de criptomonedas mediante la implementacion de un modelo de
negocio innovador y accesible. La combinacion de una propuesta de valor solida, una
estrategia de mercado bien definida y una gestion eficiente de recursos proporciona
una base fuerte para el crecimiento y la expansion del proyecto. A medida que la
adopcion de criptomonedas continda en aumento, Simple Mining tiene el potencial de
convertirse en un lider en la democratizacion de la mineria de criptomonedas,
ofreciendo a los inversores una forma segura y rentable de participar en este dinamico

mercado.

Sin lugar a dudas, Simple Mining tiene todas las herramientas y estrategias necesarias
para lograr un impacto significativo en el mercado de criptomonedas, ofreciendo a los
inversores una nueva forma de acceder a la mineria de criptomonedas de manera

segura, transparente y accesible.
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XXI.Anexos

Entrevistas:

https://drive.google.com/drive/folders/1dhdELTzbDLymz74wagFhPEQaEfECYyH2fQ?usp=sharin
g

Financials & Marketplan:

https://docs.google.com/spreadsheets/d/17PdXrSFUbidBo30rQnx-
BUNROXWNV{Gj/edit?usp=sharing&ouid=104126892141752094557 &rtpof=true&sd=true
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